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Notre histoire

BRAVI PLATFORMS a commencé son activité dans l'installation de cloisons seches, notamment dans la pose de
cloisons et plafonds en plaques de platre. Des |la fin des années 1970, elle avait déja réussi a s'imposer comme
I'une des plus grandes entreprises italiennes dans ce domaine.

Cette expertise initiale dans le secteur de la construction a posé les bases solides de notre croissance et de notre
évolution vers d'autres activités et a faconné I'approche innovante et orientée au client.

Nos produits se distinguent par:

Design Qualité haute Soutien et fiabilité

Les produits BRAVI sont concus Deux décennies de R&D continue continus
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Le principal objectif de notre clients et une sélection méticuleuse Brda davie e mee res oo 20 e
entreprise est offrir des solutions qui de composants de qualité supérieure et 100% de support aprés-vente,
donnent confort, efficacité et sécurité provenant principalement de sources méme pour les modéles arrétés.

aux opérateurs sur le chantier. locales.




Notre produit phare: Leonardo HD

Né en 1995, est I'unité parfaite qui s’adapte
aux conditions réelles du marché.

100% Securisé

O echelles, O échafaudages mobiles. Travaille dans les
espaces avec 5 metres de hauteur. Garde au sol de 87/mm.
Elimine 100% des risques de chute d’équipements
traditionnels.

oo Versatilité

Rayon de braquage 0° et 35% aptitude en peinte
Access sans limite dans les espaces encombrés.

100% Productivité

1 operateur, 1 nacelle. O seconds de repositionnement.
50% de temps gagné par rapport aux échelles et aux
échafaudages mobiles. Efficacité doublée sur le chantier.

30 ans de fiabilité

Pieces détachées livrées. Durée de vie de 30 ans.
100% service apres-vente.
Pieces detachées livrées en 48 heures.

ROI 200% (pour les loueurs)

Amortissement en 2 ans. Couts d’entretien annuels
de € 50-€80 par unité and 35-40% de valeur résiduelle
apres 7 ans d'utilisation.

Investir dans Leonardo HD, signifie aligner son offre sur les
besoins réels du marché, ouvrir la voie a une augmentation
significative des bénéfices et a une plus grande capacité de
concurrence dans le secteur.





